
L'événement 

Thierry Cotil lard et Jean-Paul Onil lon, les deux cogérants et chevilles ouvrières 
de l'alliance aux achats entre Intermarché et Casino, ont accordé une interview exclusive 
à LSA. Ils y détaillent l'organisation et les objectifs d'Incaa, la centrale d'achats qui sera 
opérationnelle dès lundi 17 novembre, à Rungis. 

Intermarché et Casino 
dévoilent leur centrale 
d'achats commune 

La centrale Incaa 
est une coentreprise 
mandatée par Casino et 
Intermarché, elle ouvre 
ses portes le lundi 
17 novembre à Rungis 
(Val-de-Marne). 

La coentreprise 
est constituée 

LES CLÉS DE L'INTERVIEW 

de 24 personnes, 
dont 14 acheteurs et 
4 directeurs des achats. 

Elle a entre les mains 
un volume d'achats 
de 9 milliards d'euros, 
pour un total 
de 67 fournisseurs 
de grandes marques 

(57 alimentaires et 
10 non alimentaires) 

11 n'y aura qu'une seule 
et unique porte 
d'entrée pour 
les fournisseurs, et tout 
sera négocié en même 
temps (triple net 
et plan d'affaires). 

« Nous savions déjà que, comme nous, 
Casino privilégie la proximité avec 
les consommateurs au travers 
de ses différents formats. 
En construisant cette coopération 
à l'achat, nous avons découvert 
un esprit d'entrepreneur qui raisonne 
bien chez nous, chefs d'entreprise. » 

Philippe Manzoni, président d'ITM Alimentaire 

« Cette coopération à l'achat nous donne 
durablement les moyens de conforter 
nos enseignes partout en France, 
au plus près de nos clients et dans 
la dynamique qui caractérise nos deux 
groupes. Elle s'est faite naturellement 
avec Intermarché, dont nous respectons 
le professionnalisme, la vision de nos 
métiers et la culture d'indépendants. » 

@ Jean-Charles Naouri, PDG du Groupe Casino 

A
que l que s jours de l a vé r i t ab l e 

o u v e r t u r e d e s n é g o c i a t i o n s 

c omme r c i a l e s 2015, i nu t i l e de 

préciser que leur première prise 

de parole était for tement atten

due . C 'est à « LSA » qu ' i l s on t 

réservé leurs p rem iè res déc l a 

r a t i on s . D an s une a m b i a n c e d é t e n d u e , J e a n -

P a u l O n i l l o n ( C a s i n o ) e t T h i e r r y C o t i l l a r d 

(Intermarché) dévo i lent les arcanes de leur nou 

ve l l e c en t r a l e . Son n o m : I n t e r m a r c h é Ca s i no 

A c h a t s ( Incaa) . Une v i n g t a i n e de p e r s o n n e s , 

provenant pour mo i t i é de Cas ino et Intermarché, 

auront un budget d 'achats de que lque 9 mi l l ia rds 

d 'euros entre les ma i n s . Leur ob j e c t i f ? R i en de 

mo ins qu'un « New Deal » de la négo. Pas quest ion 

d 'a l imenter la guerre des prix, p romet -on . Incaa 

do i t se rv i r à s i m p l i f i e r l e s n é g o c i a t i o n s avec 

67 grands groupes - g r â c e à une seule et un ique 

por te d 'entrée - et à p r omouvo i r un m a x i m u m 

d' innovat ions dans les mi l l iers de points de vente 

concernés . 

Thierry Cot i l l a rd et Jean-Pau l On i l lon sont appa 

rus sere ins dans ce p r em ie r exerc i ce c o m m u n . 

Les deux g roupes do iven t en effet t rava i l ler sur 

un p i e d d ' éga l i t é , et i l f a u t que c e l a se sache . 

D'a i l leurs, i ls en sont consc ien t s , l a réuss i te ou 

l 'échec d ' Incaa repose en grande part ie sur leurs 

épaules . « Con f i ance et c o m m u n i c a t i o n » seront 

les maîtres mots. « Il ne doit pas y avoir l 'épaisseur 

d 'une feu i l l e de pap ie r à c igaret te entre nous », 

conc lu t Thierry Cot i l lard. Lund i 17 novembre, les 

équ ipes é ta ient déjà en p lace à Rung is . ni 

J.-B. D. 


